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Zielorientiert nach vorn.

An den Themen Umweltschutz und Arbeitssicherheit kommt heutzutage niemand mehr
vorbei. Doch was wissen Unternehmen bei ihren eigenen Produktionsprozessen wirklich
Uber Ressourcenverbrauche, Umweltauswirkungen und Sicherheitsvorschriften?

Genau dafiir wird EcoWebDesk® seit mehr als finf Jahren von der Berliner Ecolntense
GmbH standig weiterentwickelt. Die webbasierte Losung schafft Transparenz und macht
Umwelt- und Arbeitsschutzmanagement auch in mittelstdndischen Unternehmen mit
geringem Zeitaufwand moglich. EcoWebDesk® vereinfacht es, Unternehmen kosteneffi-
zient, umweltvertraglich, sicher und nachhaltig zu steuern.

Zur Verstarkung unseres Vertriebsteams suchen wir am Standort Berlin eine/n
Account Manager/in.

Sie sind eine hochmotivierte Personlichkeit, die erklarungsbedirftige Softwareprodukte
liberzeugend prasentieren und den gesamten Vertriebsprozess souveran ausfillen und
erfolgreich gestalten kann. Wenn Sie Eigenverantwortung und kurze Entscheidungswege
schatzen, Gestaltungsspielrdume wiinschen und neue Herausforderungen suchen, sind
Sie in unserem Unternehmen genau richtig.

Die Qualifikationen:

Mindestens 3-jahrige Berufserfahrung im
Direktvertrieb von erkldrungsbediirftigen
Produkten und/oder Dienstleistungen fiir
mittelstandische Kunden (bevorzugt im
IT-Umfeld)

Erste Erfahrungen im Bereich von
Managementsystemen (Umweltmanage-
ment/Arbeitssicherheit)

Mobilitat und Reisebereitschaft innerhalb
Deutschlands

Bereitschaft, sich schnell in neue Themen-
gebiete einzuarbeiten

Hohe Eigenmotivation, selbststandiges
Arbeiten und trotzdem Teamplayer

Hohe Kundenorientierung,
Kommunikationsstarke und ausgepragte
Dienstleistungsmentalitat

Die Aufgaben:

Gewinnung von Neukunden

Analyse der Kundenanforderungen und
Erarbeitung von L6sungskonzepten

Aktive Mitarbeit bei der Entwicklung von
Verkaufsstrategien und Marketingaktivititen
Kontinuierliche Beratung und Betreuung von
Bestandskunden

Durchfiihrung von Prédsentationen und
Teilnahme an Messen

Wir bieten:

Flache Hierarchien mit offenen Tiiren
Angenehme und lockere Arbeitsatmosphare
Unterstiitzung bei der Umsetzung von
eigenen Ideen

RegelméaRige Teamevents und Arbeitsplatz-
massage

Dynamisches Umfeld eines wachsenden
Unternehmens

Interessiert?

Dann freuen wir uns auf eine aussagekréftige, elektronische Bewerbung mit Angabe
der Gehaltsvorstellung und des méglichen Anfangstermins an hr@ecointense.de.
Wir sichern absolute Diskretion zu.

Ndheres zu unserem Unternehmen unter www.ecointense.de.



